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ГОД МОДЕЛЬ НОМЕР МОДЕЛИ СЕРИЙНЫЙ НОМЕР
2012 Все Все Все

ВАЖНОСТЬ ПРЕДПРОДАЖНОЙ 
ПОДГОТОВКИ
Напоминание
Проверочный лист предпродажной подго-
товки должен быть использован совместно 
с бюллетенем по предпродажной подготов-
ке соответствующей техники.
Дилер обязательно должен заполнить Про-
верочный лист предпродажной подготовки.
Владелец должен заполнить и подписать 
свою часть листа предпродажной подго-
товки.
Правовое уведомление
Документальное доказательство того, что 
Вы разъяснили владельцу правила эксплу-
атации и обслуживания его техники.
Предпродажная подготовка
Покажите владельцу, что была выполне-
на качественная предпродажная подготов-
ка техники. Также продемонстрируйте все 
процедуры выполненные при предпродаж-
ной подготовке.
Профессионализм
В условиях современного рынка, потреби-
тель ожидает только лучшего отношения 
со стороны Отдела сервиса. Заполнен-
ный лист предпродажной подготовки, под-
писанный каждым участником этой проце-
дуры, покажет Ваше стремление к совер-
шенству. Когда покупатель покидает Ваш 
салон, он должен быть предупреждён обо 
всех правилах безопасности и эксплуата-
ции и иметь всю документацию о сделке 
купли-продажи, лист предпродажной под-
готовки, подтверждение регистрации тех-
ники на гарантийное обслуживание.

Где мне найти данные доку-
менты?
Данные документы поставляются вместе 
с каждой единицей техники BRP или могут 
быть найдены на сайте РОСАН – авторизо-
ванный вход для Дилеров (www.rosan.com) 
в соответствующем виду техники разделе 
(например: // Downloads// SSV//).
Как я могу узнать больше?
Простым путём может стать просмотр DVD 
дисков о технике BRP, подготовленных спе-
циалистами BRP TI.


